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A més el mercat del petroli té unes
característiques molt especials: integrat
verticalment (una mateixa petroliera fa
des de les prospeccions de pous fins a la
distribució al consumidor) i horitzontal-
ment (es fusionen entre elles), és alhora
tremendament volàtil. De fet s’assembla
als mercats especulatius financers: un
mateix carregament ja en ruta pot can-
viar de propietari en els mercats de
futurs de petroli moltes vegades fins a la
seva destinació final. Per exemple, el
petroli de no gaire qualitat que ve de
Rússia—com el del Prestige— arriba a
canviar de mà 30 o 40 vegades durant
el trajecte.

Petrodependència
i insostenibilitat
La segona gran revelació d’aquesta “plu-
ja d’estrelles” ha estat la insostenibilitat,
centralitat i dependència del nostre
model energètic, particularment quant a
l’ús de combustibles fòssils. La nostra
petrodependència i petromalbaratament
generen un impacte sobre el medi
ambient d’escala planetària i conseqüèn-
cies imprevisibles. Cada dia creuen els
oceans 6.000 petroliers amb 4 milions
de tones de petroli provocant una mitja-
na de 25 accidents a l’any, en els quals
s’aboquen 600.000 tones de cru al mar.
No obstant això, aquest no és l’origen
principal d’abocaments: els oleoductes,
les operacions d’extracció, la neteja de
bodegues, etc., aboquen entre 5 i 8
milions de tones anualment.

La tragèdia del petroli és una tragèdia
constant, silenciada i silenciosa, que
afecta de manera molt desigual la pobla-
ció mundial. El canvi climàtic, els movi-

ments geoestratègics militars, l’augment
del transport de persones i mercaderies i
del consum individual constantment, l’im-
pacte ambiental i social del cicle de vida
útil del petroli sobre ecosistemes, pobles
indígenes, minories... mostren les terri-
bles conseqüències d’un model insosteni-
ble. La cobdícia humana canvia els ter-
mes de la pregunta: s’acabarà el petroli
de la Terra? per  acabarà el petroli amb la
Terra? En propers números parlarem
més àmpliament d’aquest segon aspecte.

Ara bé: al final de tot aquest procés hi
som nosaltres, directament o indirecta-
ment, amb la calefacció de les nostres
cases, l’ús dels nostres cotxes, els viatges

en avió, els mil i un consums de plàstic que
fem, l’electricitat que consumim en electro-
domèstics, ascensors, llums, aparells elèc-
trics que inunden les nostres cases... i pràc-
ticament qualsevol producte que durant el
seu procés de producció i distribució ha
consumit petroli considerablement.

Per tant, no podem mirar exclusiva-
ment cap al govern buscant responsabili-
tats, o cap als armadors d’aquesta bom-
ba ecològica flotant. Nosaltres juguem un
paper essencial en aquest cicle. Simples
canvis en el nostre consum, com els reco-
manava en l’editorial del número ante-
rior, marcarien la veritable diferència.
Alhora que continuem exigint responsa-
bilitats i assenyalant amb el dit els actors
més beneficiats de l’orgia petroliera, hem
de replantejar-nos els nostres hàbits de
vida i consum per alliberar-nos d’aquesta
petrodependència i de tot aquest chapa-
pote social, ecològic i polític que genera.
Per aquí creiem que ha de passar el veri-
table Nunca Máis. n
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de vendes més gran que el PIB d’Àustria,
Polònia, Aràbia Saudita o Dinamarca, i
Total Elf, la cinquena, més gran que
Colòmbia, Singapur, Xile o
Txecoslovàquia). Aquestes empreses elu-
deixen gran part de la responsabilitat
d’aquestes catàstrofes, dels impactes
socials i mediambientals de les perfora-
cions, dels problemes ambientals deri-
vats del consum, etc. En desastres com
el del Prestige, qui paga els danys són
l’assegurança de l’armador del vaixell
(fins a 80 milions d’euros) i un fons
internacional d’assegurança finançat
amb diners públics (fins a 180 milions
d’euros).
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A Catalunya quasi tots els partits han
obert el que en diuen oficines parlamen-
tàries. Estan pensades, diuen, per millo-
rar el contacte entre l’elector i l’elegit,
però solen ser un acte estrictament de
propaganda. S’inauguren un dia, es fan
les fotos de rigor, surt a la premsa de
l’endemà i s’ha acabat. La seva eficàcia,
amb rares excepcions, és molt limitada.

En canvi, hi ha alguns despatxos pri-
vats (d’advocats, consultors, etc.) amb
una gran “rendibilitat”. Alguns els tenen
oberts fins i tot diputats. No vulneren
cap incompatibilitat legal, però facturen
a clients del mateix ram del qual s’ocu-
pen a la Cambra. Un dels ponents d’una
llei reguladora del comerç, aprovada
aquesta legislatura, tenia entre la carte-
ra de clients del seu despatx particular
una de les patronals del sector. Això sí
que és una bona oficina parlamentària!
El teòric conflicte de ser jutge i part
–legislador i alhora representant d’inte-
ressos privats— no li va suposar cap pro-
blema en la seva carrera política. Més
aviat al contrari: avui ja és conseller
(Antoni Fernández Teixidó, conseller de
treball).

De casos com aquest n’hi ha algun
altre, tot i que els despatxos de diputats
del Parlament són només la xocolata del
lloro. Els mateixos serveis jurídics de la
Generalitat estan dirigits per Albert
Raventós, soci en excedència d’un
important bufet de Barcelona (el bufet
Cuatrecasas). Els interessos públics esta-
ran ben defensats quan la Generalitat
hagi de litigar amb aquest bufet d’advo-
cats? Els dubtes semblen, com a mínim,
raonables.

En l’etapa final del pujolisme, diversos
fills del president de la Generalitat s’han
revelat com alguns dels millors lobbyis-
tes del govern català. Contactar-hi és
garantia d’èxit, no necessàriament en
benefici dels interessos públics. Dues
importants consultores vinculades a fills
del president –Entorn i Europraxi- en són
bons exemples.

Entorn és una consultora per a
assumptes de medi ambient. La seva pro-
fessionalitat està fora de dubte, per bé
que en algunes ocasions tanta “profes-
sionalitat” ha estat fins i tot sospitosa.
Pels promotors privats que necessiten el
vist-i-plau del Departament de Medi
Ambient, Entorn és una garantia d’èxit.
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Qui té més força a l’hora de decidir les
polítiques que es fan, una persona o des-
enes de milers? Depèn. Però trobar la
persona adequada en el moment oportú
és amb tota seguretat més rendible per
tirar endavant determinada política que
no pas presentar al Parlament centenars
de milers de firmes en forma d’Iniciativa
Legislativa Popular (ILP). La persona
amb contactes obrirà les portes que
s’hagin trucat i després passarà el rebut.
La ILP és gratis, però el més probable és
que les firmes acabin a la paperera o
que serveixin fins i tot perquè es faci el
contrari del que pretenien els firmants.
A Catalunya, com a tot el món, determi-
nats lobbys de pressió compten bastant
més que els ciutadans, que es limiten a
votar cada quatre anys.

La ILP està reconeguda a la
Constitució i en teoria permet que qual-
sevol persona pugui influir en la presa de
decisions dels polítics entre elecció i
elecció. Hi ha restriccions –calen un
munt de firmes perquè la iniciativa es
pugui presentar—, però la teoria està
molt bé. La teoria, perquè la pràctica ja
és una altra cosa: un cop entrada a la
Cambra, els que l’han impulsat en per-
den el control. Aquesta legislatura el
Parlament de Catalunya n’ha mostrat
totes les mancances: es va presentar
una iniciativa contra la incineració de
residus, avalada, tal com toca, per més
de 300.000 firmes. El Parlament la va
acceptar a tràmit i la va debatre. El
resultat, però, va ser ben diferent del
que es buscava: es va aprovar una
paquet normatiu no pas per prohibir la
incineració, sinó per regular-la.

Millor els hauria anat als promotors de
la iniciativa buscar-se un bon lobbyista,
encara que segurament no haurien
sabut on trobar-lo. No s’anuncien als dia-
ris ni enlloc, però com les meigas, haber-
los haylos. Els partidaris de la incinera-
ció segur que van saber on trucar.

Als països anglosaxons els grups de
pressió són molt més explícits i accep-
tats. Són la base del sistema de finança-
ment de la política. Els candidats han de
recollir personalment diners d’aquí i d’a-
llà i després, lògicament, els grups que
han ajudat a guanyar l’escó o el càrrec
s’ho cobren. Això té innegables repercus-
sions en les polítiques que es practiquen.
Si Microsoft hagués estat més generosa
amb els demòcrates, possiblement s’hau-
ria estalviat el tràngol del procés antimo-
nopoli que se li va muntar. I el cas contra-
ri: si Enron no hagués estat tan
esplèndida amb els republicans no hauria
pas pogut maquillar tan a fons els núme-
ros, per molt expert en comptabilitat cre-
ativa que tingués.
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derar superior al que li corresponia; en
molts casos el que es paga també és la
capacitat d’influència de la marca en
qüestió. En la polèmica deslocalització
de la planta de Lear a Cervera –la multi-
nacional va decidir traslladar la produc-
ció a Polònia, buscant mà d’obra més
barata- es va tornar a posar de manifest
la fina línia que separa de vegades els
interessos públics dels privats. La con-
sultora que va pilotar el tancament de
Lear va ser Europraxis, amb projectes
d’expansió precisament a Polònia. Un
dels principals actors de la Generalitat
en el conflicte va ser un altre fill de
Pujol, al capdavant de la secretaria

Llavors biològiques 
de vegetals,
flors, 
plantes aromàtiques
i per germinar

Plaça Vella, 10
08183 Castellterçol
(Barcelona)
Tel. 93 862 47 00
Fax 93 862 43 01

general del departament d’Indústria de
la Generalitat. I Polònia va ser un dels
països que el mateix president de la
Generalitat va visitar oficialment poc
després del conflicte.

Després de 23 anys de govern nacio-
nalista s’ha creat una complexa teran-

yina d’interessos entorn de CiU, però el
Partit dels Socialistes, que es perfila
com a probable guanyador de les auto-
nòmiques de la tardor, també es troba-
rà molt condicionat pels interessos pri-
vats a l’hora d’establir les seves
polítiques. Els mateixos informes del
Tribunal de Comptes detallen que
aquest partit té un deute de 2.500
milions de pessetes amb una entitat
bancària –el Tribunal no revela quina-
que vencia l’any 1994. Fa nou anys que
aquests diners s’haurien d’haver tor-
nat, encara es deuen i l’entitat en
qüestió –que té participacions i inte-
ressos en altres empreses privades- no
els reclama.

De ben segur que a la pròxima legisla-
tura el director general d’aquesta entitat
pesarà bastant més a l’hora de decidir
determinades polítiques que qualsevol
iniciativa legislativa popular que es
pugui presentar. n

Ben clar ho van tenir els promotors
d’un polèmic projecte per construir un
camp de golf a Vilanera (L’Escala), l’any
passat. Medi Ambient no els va aprovar
l’estudi d’impacte ambiental i llavors van
contactar amb aquesta consultora, que
en va elaborar un de nou, molt similar,
que sí que va rebre la llum verda de la
Generalitat. Molts projectes mediambien-
tals busquen l’aval d’aquesta consultora
–particularment els promotors de parcs
eòlics- com a garantia més segura per
tirar endavant.

Per la seva banda, Europraxis va ser
comprada per la multinacional Indra a
un preu que alguns analistes van consi-

El teòric conflicte de ser
jutge i part 
—legislador i alhora
representant d’interessos
privats— no sol suposar
problemes en les carreres
polítiques

Com ho
tenim, allò
nostre?



Horitzontals
1. Varietat d'oliva típica de Catalunya. 2. Que no és eclesiàstic. Forma medica-
mentosa que travessa l'esfínter anal. 3. El que fan els gats a la lluna (i a altres
coses). A l’inrevés, lloc d'esbarjo on serveixen begudes. 4. Un món possible. 
5. Pluralitza. A l’inrevés, relatiu als porcs. Nas descentrat. 6. Infecciós. 
Ja vindrà. 7. Pronom de primera. Sigla de companyia aèria. Lliure de núvols,
boira i alcohol. 8. Es desprenen d'una cosa en gratar-la. 9. Qui dia passa, això
empeny. Grau jeràrquic. Infusió d'una lletra. 10. Adéu, veí del nord. Període 
de temps indefinit.

Verticals
1. Molí d'oli. 2. Camí d'acer. Emet partícules subtils. 3. Grups d’individus 
genèticament idèntics. Nom anglès. 4. Escull el millor de cada casa. Un romà. 
5. Segueix la pe. Aconseguiré fer-ho a temps. 6. A l’inrevés, el que s'ha de fer a
l'olivera (i d'altres) per obtenir-ne un profit més gran que en el desenvolupa-
ment espontani de la natura. Hexàedre aleatori. 7. Prefix que indica absència 
o negació. A l’inrevés, per sucar-hi. Del dret és un sol anglès, a l’inrevés un
entrellaçament estret. 8. A l’inrevés, camina sobre els rails. Oli que no ha estat
tractat. 9. Abaixaré les veles. La parra la repeteix (per no fer-la tan fàcil...). 
10. Acostuma a seguir l'ús. Hi és.
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Si entres en un espai que fa temps que
està buit amb intenció d'alliberar-lo del
desús per crear-hi alguna cosa, ja sigui
un habitatge o un centre social o simple-
ment un somni, ja estàs okupant. La res-
ta ho posa cadascú, i és que dins de l’o-
kupació hi ha molts tipus d'inquietuds i
pràctiques.

Okupar és un acte de desobediència
encaminat a combatre per mitjà dels fets
la falta d'accés a l'habitatge. És discutir el
“dret” a la propietat privada atacant-lo.
Però distingim dret i abús: tenir un títol de
propietat d'un immoble significa que pots
fer-ne el que vulguis, fins i tot tenir-lo tan-
cat i en desús? Segons l'Institut Nacional
d'Estadística, el 1997 hi havia 70.000
immobles buits a Barcelona;
el 2002 el “superministre”
Rato va reconèixer que hi
havia dos milions de cases
buides a l'Estat espanyol.
Mentrestant, hem experi-
mentat que en els últims
vint anys el preu de l'habi-
tatge a Espanya ha aug-
mentat vuit vegades més
que a la mitjana de països
de l'OCDE. En canvi, els
salaris decreixen en termes
reals. Ha arribat l'era de les
hipoteques a trenta anys
avalades pel pis dels teus
pares i pagades amb el
50% d'un sou precari amb
contracte temporal sense
subsidi d'atur.
L'endeutament inevitable
que provoca l'encariment
brutal d'un bé tan bàsic
permet un model de “neo-
esclavitud bancària” que
garanteix la nostra permis-
sivitat i fidelitat a la preca-
rietat laboral, de la qual
gaudirem fins a la nostra
jubilació.

Al cap i a la fi, els que
okupem cases no fem una
anàlisi de la realitat gaire
diferent de la de molta
altra gent. La diferència
rau en les conclusions que
en traiem i en les accions
que en derivem. I és que
és quelcom més que un
problema d'accés a l'habitatge. És la
mediatització de tota relació social pels
diners i el poder. És el somni del mercat...
que engendra monstres. La salut de la
societat necessita espais que segueixin
lògiques diferents de les del mercat i les
administracions públiques. Per això l’oku-
pació estira el fil i, a partir del rebuig de
l'especulació, articula una actitud que va

Ocupats amb
l’Okupació

L A M I R A D A

D E Peta

Okupar és entrar en un espai

que fa temps que està buit

amb la intenció de crear-hi
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l’especulació immobiliària,

que es veu com un aspecte

més de la subordinació de

tot als diners i al poder,

l’okupació articula una

actitud d’acció directa: no es

demana sinó que es pren, i

es busquen dinàmiques que
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més enllà. No es demana res: es pren.
Per buscar sostre, per pressionar propie-
taris i especuladors... Però es pren també
per buscar formes d'alliberar-se, experi-
mentar, crear, somniar, no participar en
dinàmiques que ens asfixien... S’okupa
moltes vegades per donar parets a expe-
riències autònomes que busquen altres
formes de relació amb la propietat, la
natura, el consum, entre persones, la
política, l'art, la nostra salut, els diners, el
treball, l'autoritat, el gènere... Participar
de la vida del barri i recuperar dinàmi-
ques comunitàries lluitant pel benestar
dels que hi viuen; viure de manera soste-
nible renegant de l'espiral de malbarata-
ment i consum; donar espai a moviments

socials i participar-hi;
generar formes d'autoocu-
pació, alternatives d'oci i
de formació autogestiona-
da, nuclis d'informació
alternativa; donar sortida
a l'art que no encaixa en el
mercat…

Fer totes aquestes coses
a més de rehabilitar els
edificis fent-los habitables,
sense recursos, a l’estil
“fes-t’ho tu mateix amb el
que trobis”, la batalla
legal... tot això és molta fei-
na, encara que no es remu-
neri. I a més al final ens
desallotjaran, perquè no
ens n’anirem. Pot ser que
hi hagi pinyes i arrestos,
segur: judicis, antecedents,
multes... i sobretot un pro-
jecte, un somni, un espai
alliberat menys i uns
quants sense casa. No obs-
tant això, un cert nomadis-
me i despreocupació pel
producte acumulable del
nostre esforç ens educa
davant de l'obsessió per la
seguretat i l'estabilitat i la
infravaloració dels proces-
sos respecte als productes.
Davant el malbaratament
d'aquesta societat mate-
rialment opulenta, usar-ne
els espais buits i aprofitar-
ne els mobles i materials
rebutjats, l’excedent de

menjar i roba... és gairebé una obligació
moral i no pas una forma de viure a l’es-
quena dels altres.

De totes maneres, el millor per saber
què és okupar és visitar i participar dels
centres socials okupats, i sobretot oku-
par. Això sí, t'adonaràs que no és tant
que “ocupem un casa sinó que és ella la
que ens ocupa”. n

Peta està relacionat amb l’okupació 
a Madrid i Àmsterdam, i actualment 
està ocupat okupant a Barcelona.
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malbaratament
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materialment
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els espais buits i
aprofitar-ne les

deixalles i
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gairebé una

obligació moral i no
pas una forma de
viure a l’esquena

dels altres
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culturals i humans altament desenvolu-
pats. Políticament, aquests pobles es van
organitzar en estats, regnes i imperis, i
van entrar en contacte tant amb els
àrabs com amb els europeus. A l'Àfrica
Occidental destaquen els imperis de
Ghana, Mali i Songhay; a l'Àfrica Central
els regnes de Kamen-Bornu, Benin i
Kongo, i a l'Àfrica Austral Zimbabwe-
Monomotapa, entre altres. 

En la mateixa època
també van sorgir zones
culturalment intermèdies,
caracteritzades per la
influència de l'islam i les
relacions de mestissatge
entre pobles nord-afri-
cans i negres. Els
habitants d'aquests
territoris, que
sabien obrir-se als
canvis sense per-
dre el llegat
local, van fomen-
tar el gran dina-
misme comercial
de l'època. Els
swahilis en són
un exemple.

Tot i que avui
dia associem el
terme swahili a
un idioma parlat
per més de 60
milions d'afri-
cans a
Tanzània,
Kenya, Zaire
i altres paï-
sos, es tracta
d'una derivació
del plural de la
paraula àrab
sahel, que signifi-
ca "costa" i fa refe-
rència al conjunt
cultural aràbigo-
bantú desenvolu-
pat a partir del
segle IX al litoral
oriental africà,
relacionat amb
el comerç, la
fundació de
noves ciutats
(Kilwa,
Mombassa,
Sofala...) i el mar.
Al món swahili con-
flueixen els
zanj (negres
no musul-
mans de la
costa) i els
adeptes a

Fins al Dr. Livingstone, es pot dir que l'À-
frica no havia tingut història. La majoria
dels seus habitants havien quedat, al
llarg del temps, immersos en la barbàrie.
Estaven estancats, sense avançar ni
retrocedir. La frase va ser escrita el 1928
per l'historiador britànic Sir Reginald
Coupland en un manual sobre l'Àfrica
Oriental. Forma part del fals mite sobre
la passivitat històrica dels pobles afri-
cans, el mateix que atribueix els mèrits i
la riquesa del continent a la penetració i
ocupació de les potències europees i
que alguns s'han atrevit a utilitzar per
legitimar la colonització i les seves
seqüeles. Però el cert és que la història
precolonial de l'Àfrica és tan antiga,
extensa i complexa com desconeguda
per a nosaltres, i l'establiment dels euro-
peus a partir del segle XVI va ser, preci-
sament, el fet que va marcar l'inici del
declivi d'una època daurada.

Diversos historiadors coincideixen a
qualificar el període comprès entre els
segles VII i XVI com un dels més esplen-
dorosos del continent africà, caracterit-
zat pel desenvolupament de cultures
originals i l'assimilació d'influències
exteriors, sense perdre la pròpia perso-
nalitat. L'auge econòmic, polític i cultu-
ral d'aquests anys va ser fruit de tres
sèries d'esdeveniments: l'expansió de
l'islam a bona part del continent des del
segle VII, la formació i organització dels
grans regnes i imperis negreafricans
entre els segles IX i XVI, i l'extraordinari
desenvolupament de les relacions
comercials.

L'expansió i la conquesta dels àrabs
durant el segle VII va suposar la incor-
poració de la cultura de l'islam als
territoris i pobles de l'Àfrica del Nord,
fins aleshores d'influència cristiana, i
part de l'Est. D'una banda, al llarg de
l'Àfrica mediterrània, des del Nil fins al
Magrib, on van sorgir estats, ciutats i
regnes com el del Marroc, amb dife-
rents evolucions històriques. D'altra
banda, l'islam va penetrar des del Nil
fins a la banya d'Àfrica i Tanganyika,
per la costa de l'Oceà Índic. Egipcis,
somalis, berbers i tuaregs es van isla-
mitzar, mentre que nubis i abissinis es
van aïllar de l'exterior, formant els reg-
nes cristians de Núbia i Etiòpia. 

Des del sud del Sàhara fins a l'Àfrica
Austral, ocupant la part més extensa del
continent, hi vivien els pobles negres,
diversos en cultures i sistemes d'organit-
zació, però amb uns grans trets bàsics
comuns: economies de subsistència de
base agrícola i ramadera amb pràctiques
de comerç d'intercanvi, jerarquització
social amb predomini de les comunitats
tribals i de les poblacions rurals, i valors
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Als llibres d’història, escolars
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descobreixen els europeus, i
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hi passava res”, com si els
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un agent extern per
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nostres ulls Àfrica no existia

hi passaven tantes coses com

a qualsevol altre punt del

planeta.
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Muhammad, i les aristocràcies locals es
fonen per matrimonis mixtes amb indis,
perses i aràbs, donant lloc a una nova
estructura política africana i islàmica. 

Les ciutats swahili, políticament
independents, estaven governades per
grups aristocràtics mercantils formats
per famílies de prínceps, amb un sultà
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o mfalme al capdavant. El comerç era
la principal activitat econòmica, i
aquests centres urbans actuaven com
a intermediaris entre l'interior del con-
tinent africà, d'on s'obtenien matèries
primeres com ferro, fusta, ivori i or
que s’exportaven cap a ultramar, i
l'Oceà Índic, que proporcionava seda,
porcellana, ceràmica esmaltada i altres
manufactures dels països àrabs, l'Índia
i la Xina. També es comerciava amb
perles, coralls, àgates i teixits de cotó i
fil, i se sap que en aquesta època ja
existia el tràfic d'esclaus. La base
social servia l'aristocràcia i es dedica-
va a la pesca i a l'agricultura. L'espai
s'articulava al voltant de la mesquita i
la plaça del mercat, davant del palau
del sultà, que sempre era a prop del
port i dels magatzems custodiats per
petites guarnicions militars. Les ciu-
tats swahili posen de manifest com els
intensos contactes entre els habitants
de l'Àfrica negra i poblacions tan dife-
rents com les àrabo-berbers o les asià-
tiques van afavorir la incorporació de
concepcions i estructures innovadores
en les societats africanes de l'època
precolonial. 

La desintegració va arribar a partir
del segle XVI, amb la política cada cop
més intervencionista dels europeus que
es van establir a la costa per explotar
econòmicament el territori i la pròpia
evolució interna (descomposició dels
regnes africans, expansionisme musul-
mà...). Començava així una nova i fosca
època en la història de l'Àfrica, que des-
embocaria en la imposició del colonialis-
me modern. Des d'aleshores, i durant
segles, l'Àfrica ha estat i és un continent
maltractat que ha hagut d'esperar fins a
la segona meitat del segle XX per
començar a recuperar la seva autono-
mia. n
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